AGENDA

10. OKTOBER 2024

HAUSMESSE

MIT WEITBLICK IN DIE ZUKUNFT: PERSPEKTIVEN & TRENDS AUS DER SAP-WELT

11.30

—_—

CHECK-IN

Empfang mit Fingerfood & Maglichkeiten zum Austausch

&) ZIELGRUPPE: ALLE

VERBORGENE KRAFT - ENTER-
PRISE SOFTWARE ALS HERZ-
STUCK LEISTUNGSFAHIGER KI

GERHARD STEINHUBER, DR. SEBASTIAN SCHINKINGER

_—

13.45

e ——

KURZE PAUSE & ANSCHLIESSENDE
AUFTEILUNG IN ZWEI HORSALE

&) ZIELGRUPPE: IT, MANAGEMENT, VERTRIEB, SERVICE

MIT CAP & BTP ZUM ERFOLG -
EIN ERFAHRUNGSBERICHT BEI
SKF MARINE

Erfahren Sie, wie wir zusammen mit-der SKF Marine eine
innovative  Side-by-Side-Losung auf der Business
Technology Platform entwickelten.

Trotz  ECC-System - wurde eine flexible und
zukunftssichere  Losung. fiur eine zukilnftige S4-
Umstellung geschaffen.

— JAN HOFFMANN (SKF), MATTHIAS DICHTL

&) ZIELGRUPPE: ALLE

PODIUMSDISKUSSION ZUM
EINSATZ VON KI IM BUSINESS
KONTEXT

_—

EXTERNE GASTE

&) ZIELGRUPPE: IT, MANAGEMENT, CO, BW

SCT -THE ONLY SOLUTION
FOR SUSTAINABILITY
REPORTING?

Nachhaltigkeitsreporting ist sowohl eine Notwendigkeit
als auch eine bedeutende Chance. Wir prasentieren lhnen
die Voraussetzungen, Losungen und die Roadmap. Mit
SAP SCT, SAP SEM 'und unseren  4process
Beratungslosungen bieten wir fir jede Anforderung die
passende Losung.

e JULIA REJ, LISA HOGERL



AGENDA

10. OKTOBER 2024

% ZIELGRUPPE: VERTRIEB, SERVICE, IT

SAP SALES & SERVICE CLOUD V2 -
KUNDENINTERAKTION NEU
GEDACHT

Lernen Sie die SAP Sales & Service Cloud V2 kennen! Wir
zeigen lhnen die neuesten Funktionen und Kl-Features,
vergleichen sie mit der Vorgangerversion und beleuchten
Integrationsmoglichkeiten. Finden Sie heraus, ob sich die
Losung fur Sie lohnt!

B —— MANUEL ZEILER, TIMO GERHARDT

15.30

_—

PAUSE MIT KAFFEE & GEBACK

ﬁ) ZIELGRUPPE: VERTRIEB, EINKAUF, MANAGEMENT, IT

INNOVATIVE MEHRWERTE DURCH
SAP BUILD PORTALE - IHRE
DIGITALE ZUKUNFT GESTALTEN

Mit der Digitalisierung von unternehmensiibergreifenden
Geschaftsprozessen durch Portale konnen Sie Ihre
Effizienz steigern und Beziehungen zu Geschaftspartner
festigen. Erfahren Sie, wie sie mit der SAP Build Familie
Ihre digitale Zukunft gestalten.

B ——— FLORIAN BLOCHL, DR. SEBASTIAN SCHINKINGER
&) ZIELGRUPPE: IT, MANAGEMENT

ZUKUNFT GESTALTEN MIT SAP
RISE & GROW - NACHHALTIGER
GESCHAFTSERFOLG

Entdecken Sie, wie SAP RISE & SAP: GROW Ihr
Unternehmen dabei unterstutzt, nachhaltigen
Geschaftserfolg zu erzielen. Erfahren Sie praxisnahe
Strategien und innovative Ansatze zur Gestaltung einer
zukunftssicheren Unternehmenslandschaft.

ey SAP SE

17.30

e

GET TOGETHER

Warmes Buffet & Getranke

1 4.45 ZIELGRUPPE: IT, HR

SAP HCM FOR S/4HANA (H4S4) &
SAP SUCCESSFACTORS - HYBRIDE
HR-ZUKUNFT

Durch die Integration von SAP HCM for S/4HANA (H4S4)
und SAP SuccessFactors konnen hybride Losungen die
HR-Prozesse optimieren und die Digitalisierung
vorantreiben, um eine zukunftssichere
Personalverwaltung zu gewahrleisten.

— GERHARD STEINHUBER, MICHAEL STEINIG
1 6'00 3 ZIELGRUPPE: IT, MANAGEMENT

DIE ANALYTICS-ARCHITEKTUR
DER ZUKUNFT - NEUE PLATT-
FORMEN EROFFNEN NEUE WEGE

Mit der Umstellung auf S/4HANA ergeben sich neue
Maglichkeiten im Analytics Bereich. Die Cloud-Strategie
von SAP geht jedoch noch einen Schritt weiter. Wir bieten
einen  Orientierungsweg, um eine zukunftsfahige
Analytics-Architektur zu entwickeln.

— MARKUS SCHWERTLINGER, XAVER KAMPF-FRANK
&) ZIELGRUPPE: IT, MANAGEMENT, FI/CO, SD, MM, QM, TM

SITUATION HANDLING -
DAS INTELLIGENTE
FRAMEWORK FUR ALLES

Stuation Handling gewahrleistet einen reibungslosen
Ablauf in lhrem Unternehmen, indem relevante Benutzer
automatisch tiber wichtige Situationen informiert werden.
Von Use-Cases bis zur Umsetzung - wir zeigen, wie diese
Losung Ihnen den groBtmoglichen Mehrwert bietet.

L — LUKAS KANT, MARIA HAMMERSCHMIDT



